


Etre en vellle
commerciale,
en quol cela

consiste...




1er levier:

Etre a ’écoute du marché , des
Indicateurs eéconomiques, financiers
et sociaux de vos clients....
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2eme levier:

ldentifier les points de satisfaction des
clients et les améliorations souhaites
concernant la solution en place,
que ce soit
la votre ou celle
de vos concurrents




3eme levier:

Quels sont les évéenements a venir
chez vos clients qui peuvent impacter
votre solution ....




4éme levier:

Quels sont les changements a venir
chez vos clients et qui devraient
resonner dans la mise en oeuvre de
votre solution...
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Bbeme levier:

Quelles sont les décisions que
prendront vos clients dans leur
démarche
eco-responsable...et qui détermineront
les nouveaux contours dans votre
partenariat..
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Vous souhaitez renforcer
votre demarche
commerciale, relation client..

Consulter nos solutions a
tiroir et multimodales :

www.fravec-formation.fr
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